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GEWINN- UND VERLUSTRECHNUNG vom 01.01.2015 bis 31.12.2015 Seite 3

Medical Columbus AG
61462 Konigstein im Taunus

Geschéftsjahr Vorjahr
Euro Euro
1. Umsatzerlése 3.025.772,52 3.076.106,84
2. andere aktivierte Eigenleistungen 227.124,98 238.389,97
3. Gesamtleistung 3.252.897,50 3.314.496,81
4. sonstige betriebliche Ertrage
a) ordentliche betriebliche Ertréage
sonstige ordentliche Ertrage 24.364,85 23.519,03
b) Ertréage aus der Auflésung von Rickstellungen 49.216,77 70.129,04
c) sonstige Ertrage im Rahmen der gewéhnlichen Ge-
schaftstatigkeit 0,00 6,81
73.581,62 93.654,88
- davon Ertréage aus der Wahrungsumrechnung Euro 0,00
(Euro 6,81)
5. Materialaufwand
a) Aufwendungen fur Roh-, Hilfs- und Betriebsstoffe und fur
bezogene Waren 140,29- 2.202,53
b) Aufwendungen fur bezogene Leistungen 53.222.16 43.974,71
53.081,87 46.177,24
6. Personalaufwand
a) Léhne und Gehalter 1.900.759,76 2.007.982,22
b) soziale Abgaben und Aufwendungen fir Altersversorgung
und flr Unterstutzung 297.315.47 302.498,35
2.198.075,23 2.310.480,57
- davon fur Altersversorgung Euro 6.393,54 (Euro 6.654,59)
7. Abschreibungen
auf immaterielle Vermégensgegenstande des Anlage-
vermdégens und Sachanlagen 118.739,30 90.501,64
8. sonstige betriebliche Aufwendungen
a) ordentliche betriebliche Aufwendungen
aa) Raumkosten 83.304,06 88.349,05
ab) Versicherungen, Beitrdge und Abgaben 14.1565,29 16.910,52
ac) Reparaturen und Instandhaltungen 20.251,43 19.241,16
ad) Fahrzeugkosten 43.473,49 42.659,82
ae) Werbe- und Reisekosten 54.459,45 54.826,87
af) Kosten der Warenabgabe 65.352,69 55.327,73
ag) Beratungsleistungen 27.687,58 94.588,30
ah) durch Gesellschaftsform bedingte Kosten 74.750,02 79.265,31
ai) verschiedene betriebliche Kosten 146.711,64 120.640,72
b) Verluste aus dem Abgang von Gegenstanden des Anla-
gevermobgens 10,00 71,00
530.155,65 570.880,48

Ubertrag 956.582,72 960.992,24
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Medical Columbus AG
61462 Kdnigstein im Taunus
Geschaftsjahr Vorjahr
Euro Euro
Ubertrag 956.582,72 960.992,24
530.155,65 570.880,48
c) sonstige Aufwendungen im Rahmen der gewéhnlichen
Geschaftstatigkeit 0.00 915,60
530.155,65 571.796,08
- davon Aufwendungen aus der Wahrungsumrechnung
Euro 0,00 (Euro 15,60)
9. sonstige Zinsen und ahnliche Ertrage 4.432,93 10.583,61
10. Zinsen und &hnliche Aufwendungen 0,00 437,96
11. Ergebnis der gewdhnlichen Geschiftstitigkeit 430.860,00 399.341,81
12. Jahresiiberschuss 430.860,00 399.341,81
13. Verlustvortrag aus dem Vorjahr 6.692.811,87 7.092.153,68
14. Bilanzverlust 6.261.951,87 6.692.811,87
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Medical Columbus AG
61462 Konigstein im Taunus

Anhang

A. ALLGEMEINE ANGABEN ZUM JAHRESABSCHLUSS

Die Gesellschaft ist eine kleine Kapitalgesellschaft i.S.d. § 267 Abs. 1 HGB. Bei der Aufstellung des
Jahresabschlusses wird von den Erleichterungen fir kleine Kapitalgesellschaften Gebrauch gemacht.
Es wird freiwillig ein Lagebericht aufgestellt.

Die Aktien der Gesellschaft werden seit dem 3. Juni 2005 im Freiverkehr gehandelt. Der Freiverkehr ist
kein organisierter Markt i.S.d. § 2 Abs. 5 WpHG.

Die Gliederung der Bilanz erfolgte gemaf § 266 HGB, die Gliederung der Gewinn- und Verlustrechnung
gemanR § 275 Abs. 2 HGB (Gesamtkostenverfahren). Die Schutzklauseln des § 286 Abs. 4 HGB wur-
den in Anspruch genommen.

Die Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden wurden stetig zum Vorjahr angewandt.

Das Geschaftsjahr beginnt am 1. Januar des Kalenderjahres und endet am 31. Dezember.

B. ANGABEN ZU BILANZIERUNGS- UND BEWERTUNGSMETHODEN

Nach § 248 Abs. 2 HGB aktiviert die Gesellschaft Entwicklungskosten der zum Abschlussstichtag noch
in Entwicklung befindlichen selbst geschaffenen immateriellen Vermégensgegenstande in Héhe von
EUR 755.809,37. Die Bewertung der Herstellungskosten erfolgt nach § 255 Abs. 2 a HGB.

Die Kosten fir externe Dienstleister wurden direkt auf die Zugangskonten gebucht.

Die immateriellen Vermdgensgegenstande werden zu Anschaffungskosten bzw. Herstellungskosten
angesetzt und planmaRig tber eine betriebsgewodhnliche Nutzungsdauer von 3 bis 10 Jahren abge-
schrieben.

Das Sachanlagevermogen wird zu Anschaffungs- bzw. Herstellungskosten, vermindert um planméaRi-
ge, nutzungsbedingte Abschreibungen, angesetzt. Die Abschreibungen werden linear Uber eine be-
triebsgewohnliche Nutzungsdauer von 3 bis 13 Jahren vorgenommen.

Das Finanzanlagevermégen ist zu den Anschaffungskosten bzw. dem niedrigeren beizulegenden Wert

angesetzt.
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Medical Columbus AG
61462 Konigstein im Taunus

Die Forderungen und sonstigen Vermégensgegenstande werden grundséatzlich zu Nominalbetragen
oder Anschaffungskosten bewertet. Erkennbare Risiken werden durch Wertberichtigungen berticksich-

tigt.

Zum Bilanzstichtag waren Ausgaben vor dem Abschlussstichtag, soweit sie Aufwendungen fur eine be-
stimmte Zeit nach diesem Tag darstellen, zum Zweck der Periodenabgrenzung als Rechnungsabgren-

zungsposten in die Bilanz einzustellen.

Die sonstigen Rickstellungen berticksichtigen alle zum Zeitpunkt der Bilanzerstellung erkennbaren Ri-
siken und ungewissen Verpflichtungen und werden mit den nach verniinftiger kaufméannischer Beurtei-
lung erforderlichen Erfullungsbetragen angesetzt.

Die Bewertung der Verbindlichkeiten erfolgt zum jeweiligen Erfullungsbetrag.

Forderungen und Verbindlichkeiten in fremder Wé&hrung bestanden nicht.

C. ANGABEN ZUR BILANZ

Unter dem Finanzanlagevermégen wird die 100 %ige Beteiligung am Grundkapital von 100.000,00
CHF (60.245,00 Euro) der Medical Columbus (Schweiz) AG mit Sitz in CH-8602 Wangen ZH ausge-
wiesen. Im Geschaftsjahr 2015 erzielte diese Gesellschaft einen vorldufigen Jahresgewinn von
35.692,65 CHF und verfugt Gber ein vorlaufiges Eigenkapital von 245.962,29 CHF.

Samtliche Forderungen und sonstigen Vermoégensgegenstande des Umlaufvermégens haben eine
Restlaufzeit von bis zu einem Jahr.

Das voll eingezahlte und eingetragene Grundkapital betragt zum Bilanzstichtag 2.020.113 EUR und ist
eingeteilt in 2.020.113 auf den Inhaber lautende Stlickaktien. Die Aktie wird seit 3. Juni 2005 im Frei-
verkehr der Frankfurter Wertpapierbérse (WKN 661 830) notiert.

Der Vorstand ist durch Beschluss der Hauptversammlung vom 10. Juli 2014 erméchtigt, das Grundka-
pital bis zum 9. Juli 2019 mit Zustimmung des Aufsichtsrats um bis zu 1.010.056 EUR gegen Bar-
und/oder Sacheinlage einmal oder mehrmals zu erhéhen, wobei das Bezugsrecht der Aktion&re ausge-

schlossen werden kann (Genehmigtes Kapital 2014/1).
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Medical Columbus AG
61462 Koénigstein im Taunus

Die Hauptversammlung vom 20. Mai 2011 hat die Anderung der Satzung in § 4 Absatz 5 (Bedingtes
Kapital) beschlossen. Das Grundkapital ist durch Beschluss der Hauptversammlung vom 20. Mai 2011
um bis zu 200.000 EUR bedingt erhéht (Bedingtes Kapital 2011/1). Das bedingte Kapital dient aus-
schlieBlich der Sicherung und Erfuilllung von Bezugsrechten gemal TOP 5 der Hauptversammlung vom
20. Mai 2011.

Unter den Ruckstellungen werden im Wesentlichen die Aufwendungen fur noch nicht genommene Ur-

laube, Tantiemen, ausstehende Aufsichtsratsvergiitungen sowie ausstehende Rechnungen bilanziert.

Samtliche Verbindlichkeiten haben eine Restlaufzeit bis zu einem Jahr. Es bestehen keine Verbindlich-

keiten, die durch Pfandrechte oder &hnliche Rechte besichert sind.

D. ANGABEN ZUR GEWINN- UND VERLUSTRECHNUNG

Bei den Umsatzerlésen handelt es sich um Erlése aus Errichtung von Kommunikationsplattformen fur
Krankenhausgruppen, Erlése aus der Vergabe von Lizenzen fir die Datenbank Navigator und Erlése
aus dem Bereich Transaktion. Die Lizenzvertrage werden in der Regel Uber einen Zeitraum von 12 Mo-
naten abgeschlossen. Zum Bilanzstichtag sind daher die bereits vereinnahmten Lizenzumsétze zeitan-

teilig abgegrenzt.

Bei den sonstigen betrieblichen Ertrégen handelt es sich im Wesentlichen um Ertrége aus der Auflo-

sung von Ruckstellungen.

Die sonstigen betrieblichen Aufwendungen beinhalten insbesondere Werbe- und Reisekosten, Verwal-
tungskosten (Miete, Buro- und EDV-Bedarf), Aufsichtsratsvergutungen sowie Beratungskosten.
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Medical Columbus AG
61462 Konigstein im Taunus

E. SONSTIGE ANGABEN

1. Haftungsverhaltnisse und sonstige finanzielle Verpflichtungen

Es bestehen keine angabepflichtigen Haftungsverhéltnisse.

Der nach § 268 Abs. 8 HGB ausschuttungsgesperrte Betrag betragt aufgrund der in Entwicklung be-
findlichen selbst geschaffenen immateriellen Vermégensgegenstiande EUR 755.809,37.

Steuerliche Verlustvortrage wurden bei der Berechnung aktiver latenter Steuern gem. § 274 Abs. 1 S. 4
HGB berucksichtigt. Von der Méglichkeit, einen Aktiv-Posten fur latente Steuerertrage zu bilden, wurde
It. § 274 Abs. 1 S. 2 HGB kein Gebrauch gemacht.

Sonstige finanzielle Verpflichtungen bestehen in Héhe von 38 TEUR. Sie ergeben sich aus der Anmie-
tung von Geschéftsraumen in Konigstein im Taunus. Sonstige finanzielle Verpflichtungen ergeben sich
aulBerdem aus dem Abschluss eines Kooperationsvertrages. Die Gesellschaft hat sich in diesem Ver-

trag zur Entwicklung von Softwareschnittstellen verpflichtet.

2. Angaben iiber die Geschiftsfiihrung

Zum Vorstandsmitglied war im Geschéaftsjahr 2015 bestellt:

1. Herr Dirk Isenberg, Usingen, Dipl.-Kaufmann

Zu Mitgliedern des Aufsichtsrates waren im Geschéftsjahr 2015 gewahit:
1. Herr Manfred Hellwig, Bad Homburg, Steuerberater (Vorsitzender)

2. Herr Dr. Robert Schlick, Bad Homburg, Diplom-Kaufmann

3. Herr Lars Ahns, KéIn, Investmentmanager

Herr Manfred Hellwig ist auRerdem Mitglied folgender Aufsichtsgremien:

1. Verwaltungsrat der Whitestein Technologies AG, Cham (Schweiz)
2. Mitglied des Aufsichtsrates der TP-Graphein AG, Bad Homburg

3. Konzernverhiltnisse

Die Medical Columbus AG ist oberstes Mutterunternehmen. Aufgrund der gréRenabhéngigen Befreiung

des § 293 HGB hat sie keinen Konzernabschluss aufzustellen.
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Medical Columbus AG
61462 Kdnigstein im Taunus

4. Ergebnisverwendung

Der Vorstand schl&gt vor, den Bilanzverlust in Hohe von 6.261.951,87 EUR, bestehend aus dem Jah-
resliberschuss in Héhe von 430.860,00 EUR und dem Verlustvortrag von 6.692.811,87 EUR auf neue
Rechnung vorzutragen.

Kénigstein im Taunus, den 25. April 2016

Der Vorstand

Dirk Isenberg
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Medical Columbus AG
61462 Konigstein im Taunus

A. Grundlagen des Unternehmens

Strategische Ausrichtung

Die Konzentration im Krankenhausmarkt halt in allen Bereichen weiter an. Zwar fanden 2015 keine
spektakularen Ubernahmen im deutschen Krankenhausmarkt statt, wie dies 2014 mit der Ubernahme
eines GroRteils der Standorte der Rhén Klinikum AG durch die zum Fresenius Konzern gehérenden
Helios Kliniken der Fall war, aber dennoch vollzogen sich — von 6ffentlicher Wahrnehmung fast unbe-
merkt — zahlreiche Fusionen und Zusammenschlisse. Regionale Zusammenschliusse sind weiter im
Kommen, wobei haufig ein Maximalversorger mit mehreren Krankenh&usern der Grund- und Regelver-
sorgung in der gleichen Region kooperiert. Dies ermdglicht sinnvolle Arbeitsteilung unter Beriicksichti-
gung von vorhandener und erforderlicher Infrastruktur zur Behandlung spezifischer Erkrankungen.
Diese regionalen Gebilde versuchen, den Prozess der Patientenversorgung, von der Einweisung durch
den niedergelassenen Arzt so zu organisieren, dass die Vergutung einer Leistung, die méglichen Fall-
zahlen und die Kosten zu positiven Betriebsergebnissen fuhren kénnen.

Lag bisher der Fokus vor allem auf den Kosten, so kommt nunmehr dem Marketing und Portfolioma-
nagement fir das Leistungsangebot eines Krankenhauses oder einer -gruppe die zentrale Bedeutung

ZU.

Die Sparmalnahmen der letzten Jahre habe in Krankenh&usern zunehmend zu Rationierung und nicht
zu Rationalisierung gefiihrt. Und schaut man sich naher an, welche Hauser erfolgreich sind und welche
nicht, dann hat das auch ganz wesentlich mit dem Leistungsangebot zu tun. Hier sind kleine Kranken-
hauser im Nachteil, da sie zum einen die Leistungen der Maximalversorgung nicht anbieten kénnen
und ihnen zum anderen die Fallzahlen fehlen, um ,economies of scale" zu erreichen. Dies bringt kleine
Hauser in eine Schere aus ungiinstiger Kostenstruktur und den fir eine gute Qualitat erforderlichen

Fallzahlen.

Der Weg in den Verbund ist die eine Lésung. Die andere Lésung kann auch die SchlieBung von Abtei-
lungen oder gar ganzen Krankenh&usern bedeuten. Rein rechnerisch haben wir in Deutschland noch
immer eine Uberversorgung im stationaren Bereich — allerdings nicht gleichverteilt uber die Republik.

Verbundeffekte entstehen allerdings nicht nur im Bereich der Primarleistung eines Krankenhauses,
sondern insbesondere auch in sekundéren, unterstiitzenden Bereichen, wie Controlling, IT, oder Ein-
kauf.
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Sofern sich auch das Portfoliomanagement auf einen Verbund von Krankenh&usern erstreckt, kénnen
die Optimierungen auf der Erlés- und Kostenseite vorgenommen werden — ein deutlicher Fortschritt zur

traditionellen kostenorientierten Krankenhausplanung.

Auch auf Seiten der Industrie schreitet der Konzentrationsprozess weiter voran, zum einen getrieben
durch kurze Produktlebenszyklen innovativer Medizinprodukte, die eine rasche internationale, wenn
nicht globale Vermarktung erfordern, um die Renditeziele der Unternehmen zu stiitzen, zum anderen
aber auch durch steigende regulatorische Anforderungen wie UDI, welche die Markteintrittsbarrieren
zur Vermarktung von Medizinprodukten weiter anheben.

Auch der Markt der Anbieter von Krankenhaus-Informationssystemen bleibt weiter schwierig. Im Febru-
ar 2015 ubernahm Cerner die Siemens Health Services fiur 1,3 Mrd. US-Dollar. Das gemeinsame Bud-
get fur Forschung und Entwicklung belauft sich nach eigenen Angaben jahrlich auf 650 Mio. USD, um
den steigenden Anforderungen an IT-Systeme fir Krankenh&user entsprechen zu kénnen. Die Zahl der
Krankenh&user sinkt hingegen kontinuierlich, und deren Sparzwang wirkt sich nicht nur in Deutschland
auf die IT-Dienstleister aus.

Die Konzentrationswelle wird auf absehbare Zeit auch die eCommerce-Provider betreffen, da zum ei-
nen die Margen im Transaktionsgeschaft riicklaufig sind und starkes Wachstum auf der Volumenseite
erfordern, um rentabel arbeiten zu kdnnen, zum anderen aber auch, weil die Industrieunternehmen mit
moglichst wenig Plattformanbietern zusammenarbeiten wollen, um die Komplexitat der erforderlichen

technischen Anbindungen und des t&glichen Betriebs zu beschranken.

Das Umfeld &ndert sich also rasch aber auch absehbar fir alle Player im Krankenhausmarkt. Auch die
Medical Columbus AG wird sich vom Produktportfolio weiterentwickeln mussen. Die Grundlage hierfur
schaffen wir mit der Programmierung einer neuen Technologieplattform, die unter dem Arbeitstitel
medcol 2.0 in unseren Geschéaftsberichten zu finden ist. Ziel ist es dabei, in einem ersten Schritt, die
aktuellen Produkte auf eine neue technologische Basis zu migrieren. Dieser Schritt soll ein effizienteres
Arbeiten ermdglichen, um auch unter anhaltendem Margendruck weiterhin profitabel arbeiten zu kén-
nen. In einem zweiten Schritt sollen dann auf der neuen Technologieplattform bestehende Produkte er-

weitert und neue integriert werden.

Das aktuelle Losungsportfolio der Medical Columbus AG orientiert sich derzeit noch stark an Unterstut-
zungsfunktionen zur Kostensenkung beim Beschaffungsmanagement im Krankenhausmarkt. Medical
Columbus fungiert hier als zentrale Datendrehscheibe, die unterschiedlichste Daten und IT-Systeme

miteinander synchronisiert, ohne in Entscheidungsprozesse einzugreifen.

Dieses Geschéft basiert nach wie vor auf 3 Saulen.
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MC Navigator (Datenpool):

Referenzdatenbank MC Navigator ist Europas gréfite Datenbank fur medizinische Produkte und bietet
Einkaufsorganisationen im Krankenhaus aber auch dem medizinischen Fachhandel eine optimale Aus-
wahl an geeigneten Produkten. Um in den Uber 8 Mio. Artikel umfassenden Sortimenten der tber 7.000
gelisteten Anbieter medizin-technischer Produkte leicht navigieren zu kénnen, werden diese in ein ein-
heitliches Format konvertiert und in einem von Medical Columbus entwickelten Warengruppensystem
klassifiziert. Dieses Warengruppensystem ist so differenziert, dass die im MC Navigator gelisteten Artikel
mit Uber 200.000 generischen Artikelbezeichnungen verglichen werden kénnen. Der MC Navigator

schafft damit eine der wesentlichen Voraussetzungen fur Effektivitat im Einkauf: Transparenz!

MC Transactor (eCommerce):

Der MC Transactor ist die von Medical Columbus entwickelte und betriebene Transaktionsplattform, die
Krankenh&dusern eine automatisierte Bestellabwicklung ermdglicht, ohne dass diese Eingriffe in ihren
IT-Systemen vornehmen mussen. Die unterschiedlichen IT-Systeme der Krankenh&auser werden uber
IT-Schnittstellen an den MC Transactor angebunden und ermdglichen somit einen elektronischen Daten-
austausch. Uber ein Mapping werden die uneinheitlichen Produktbezeichnungen der Krankenhduser mit
dem Datenstandard MC Navigator abgeglichen und in ein einheitliches Datenformat Gberfuhrt. In der Fol-
ge ist Medical Columbus in der Lage, Uber eine einzige Schnittstelle einem Unternehmen in dem von ihm
gewilinschten Datenformat die Bestellungen aller an den MC Transactor angebundenen Krankenh&auser
zu ubermitteln. Hierdurch reduzieren sich die Fehlerraten, die Durchlaufzeiten verringern sich, die manu-
elle Erfassung von Auftragen entfallt. Durch die Automatisierung von administrativen Standardprozessen

wird eine weitere Voraussetzung zur Systemverbesserung geschaffen: Die Erhéhung der Effizienz!

MC Communicator (Mappings/Projekte):

Strategisches Beschaffungsmanagement wie auch strategisches Verkaufsmanagement benétigen Infor-
mationen. Die individuellen, nicht kompatiblen Daten der Krankenh&user sind hierfur ungeeignet, da sie
nicht IT-technisch ausgewertet werden kénnen. Die automatisierten Beschaffungsprozesse der Kranken-
hauser bilden den Schlussel zu aggregierten Informationen, da die Automatisierung der Prozesse eine
Normierung der Informationen voraussetzt. Der MC Transactor schafft damit nicht nur die Voraussetzung
fur mehr Effizienz, er schafft auch die Voraussetzung fiur tagesaktuelle Controllingdaten, die Grundlage

fur die Steuerung der Beschaffungs-, respektive Vertriebsaktivitaten sind.

Die MC-Lésungsmodule sind auf alle die Beschaffungsprozesse im Krankenhausmarkt ideal abgestimmt.
Da die Vergutung der Krankenhduser aber anhand der am Patienten erbrachten Leistungen erfolgt, wird

es kinftig darum gehen, eine engere Verknlpfung von Material- und Leistungsdaten zu erreichen.
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B. Wirtschaftsbericht

Marktposition

Mit der Transaktionsplattform MC Transactor zielt Medical Columbus auf den gesamten européischen
Klinikmarkt. Mit mehr als 10.000 Kliniken (ca. 1,9 Mio. Betten), tiber 6.000 verschiedenen Lieferanten
und 28 Mrd. Euro Umsatz fur medizinisches Verbrauchsmaterial ist die Europaische Union nach den
USA der zweitgroRte Krankenhaus-Beschaffungsmarkt. Das Kundenspektrum konzentriert sich aktuell
auf die Markte Deutschland, Osterreich und Schweiz. Medical Columbus konzentriert sich darauf, die
Marktanteile zunachst in den deutschsprachigen europaischen Landern auszubauen, wenngleich die
Referenzdatenbank MC Navigator in deutsch, englisch und franzésisch angeboten wird.

Der Erfolg des Geschaftsmodells fur den Bereich MC Transactor wird im Wesentlichen von zwei Kom-
ponenten bestimmt: dem Anschluss strategisch wichtiger Klinikgruppen und Krankenhauser auf der ei-
nen Seite und umsatzstarker Lieferanten aus der Medical- und Pharmaindustrie auf der anderen Seite.
Je mehr Industrie-Lieferanten in die elektronische Bestellplattform von Medical Columbus integriert
werden kénnen, desto starker steigen das fakturierbare Transaktionsvolumen und die fur das Unter-

nehmen erzielbaren Erlése.

Das uber MC gemanagte Transaktionsvolumen konnte auch in 2015 weiter gesteigert werden, und
zwar auf 1,562 Mrd. Euro gegentber 1,413 Mrd. Euro in 2014. Der Marktanteil konnte damit weiter
ausgebaut werden. Allerdings reichen die Zuw&chse auf der Volumenseite nur dazu, um sinkende Mar-

gen zu kompensieren.

Nach dem Abschluss der fir 2016 geplanten Migration der Kunden auf die neue Technologieplattform

medcol 2.0 muss es gelingen, den Marktanteil schneller auszubauen als dies in 2015 gelungen ist.
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Umsatzentwicklung

Die Gesellschaft erzielte im Geschaftsjahr 2015 Umsatzerlése in Héhe von 3.026 TEUR, was anné-
hernd dem Niveau des vorangegangenen Geschéftsjahres entspricht (Vorjahr: 3.076 TEUR).

Das Transaktionsvolumen im strategisch wichtigsten Geschéftsfeld MC Transactor wurde auf 1,542
Mrd. Euro ausgebaut. Hiervon entfielen 924 Mio. Euro auf den deutschen Markt (Vorjahr: 913 Mio.
Euro, + 1,2 %) und 618 Mio. Euro auf den schweizerischen Markt (Vorjahr: 457 Mio. Euro, + 35,2 %).
Insgesamt ist dies eine Steigerung von + 12,5 %.

Im deutschen Markt entfallen von den im Geschéftsjahr 2015 erzielten Umsatzerldsen 422 TEUR bzw.
14,2 % auf den Geschéaftsbereich MC Navigator, 145 TEUR bzw. 4,9 % auf den MC Communicator,
1.347 TEUR bzw. 45,5 % auf den MC Transactor, 14 TEUR bzw. 0,5 % auf sonstige Erlése und 1.033
TEUR bzw. 34,9 % auf Erlése aus interner Leistungsverrechnung mit der Medical Columbus (Schweiz)
AG.

Investitionen

Mit einem Gesamtumfang von 748 TEUR investierte das Unternehmen im Geschéftsjahr 2015 aber-
mals in erheblichem Umfang in immaterielle Vermégensgegenstédnde und Sachanlagevermégen. Zum
Uberwiegenden Teil (in Hohe von 675 TEUR) entfallen diese Investitionen auf verschiedene Module der
neuen Produkt-, Prozess und IT-Landschaft medcol 2.0. Wie geplant sind erste technische Implemen-
tierungen und Produkteinfuhrungen bei Kunden bereits im abgelaufenen Geschéaftsjahr 2015 erfolgt.
Ein Grolteil der Module befand sich zum Bilanzstichtag 31. Dezember 2015 allerdings noch im Ent-
wicklungsstadium.

Die ubrigen Anlageninvestitionen betreffen vorwiegend die Anschaffung zusétzlicher Softwarelizenzen

sowie weiterer IT-Hardware.

Beteiligungen

Die Medical Columbus AG halt eine 100 %-ige Beteiligung an der schweizerischen Tochtergesellschaft
Medical Columbus (Schweiz) AG. Das Aktienkapital betragt 100.000 CHF (60.245 Euro) und ist in
100.000 Inhaberaktien zu je 1 CHF gesttickelt. Die Tochtergesellschaft erwirtschaftete per 31. Dezem-
ber 2015 einen Gewinn in Héhe von 36 TCHF. Aus internen Leistungsverrechnungen im Zeitraum 1.
Januar bis 31. Dezember 2015 bestanden zum Stichtag Verbindlichkeiten in Hohe von 27 TEUR ge-
geniber der Medical Columbus (Schweiz) AG. Diese wurden zu Beginn des Geschéftsjahres 2016

beglichen.
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Vermogenslage

Zum 31. Dezember 2014 betragt die Bilanzsumme der Medical Columbus AG 3.378 TEUR
(Vorjahresstichtag: 2.827 TEUR). Die Erhéhung der Bilanzsumme um 551 TEUR ist im Wesentlichen

auf die getatigten Anlageninvestitionen zurtickzufuhren.

Eigenkapital

Bis zum Stichtag 31. Dezember 2015 hat sich die Summe des bilanziellen Eigenkapitals um den aus-
gewiesenen Jahresuberschuss (431 TEUR) von 2.214 TEUR auf 2.645 TEUR erhoht. Die Eigenkapi-
talquote an der Bilanzsumme betréagt unverandert zum Vorjahr 78 %.

Die Ausstattung der Medical Columbus AG mit Eigenkapital entspricht dem gegenwértigen Geschafts-
umfang und dem fur das kommende Geschaftsjahr 2016 zu erwartenden Wachstum. Im Ubrigen be-

steht ein genehmigtes Kapital von 1.010.056 Euro.

Zum Geschéftsjahresende befanden sich keine eigenen Aktien im Besitz des Unternehmens.

Fremdkapital

Im Geschaftsjahr 2015 ging das Unternehmen keine mittel- und langfristigen Verbindlichkeiten ein.
Zum Bilanzstichtag am 31. Dezember 2015 bestanden ausschlieflich kurzfristige Verbindlichkeiten in
Hohe von 193 TEUR (Vorjahr: 101 TEUR).

Finanzmittel und Innenfinanzierung

Am Bilanzstichtag wies die Medical Columbus AG Finanzmittel in Hohe von 1.815 TEUR aus. Auf
Grundlage der aktuellen Planung verfigt die Gesellschaft Gber ausreichende finanzielle Mittel, um die
geplante Entwicklung des Geschéfts im Geschéftsjahr 2016 finanzieren zu kénnen.

Der Cash Flow aus operativer Geschéaftstatigkeit war im Geschaftsjahr 2015 mit 813 TEUR erneut po-
sitiv und liegt damit deutlich tber dem Niveau des Vorjahres (Vorjahr: 506 TEUR).
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Ertragslage

Zum 31. Dezember 2015 weist die Medical Columbus AG flur das Geschéftsjahr einen Jahresiber-
schuss in Hohe von 431 TEUR (nach 399 TEUR im Vorjahr) aus. Dies entspricht einer Gewinnsteige-
rung um 8 %. Das Ergebnis der operativen Geschéaftstatigkeit betragt ebenfalls 431 TEUR.

Das abgeschlossene Geschaftsjahr verlief somit deutlich besser als erwartet und konnte abermals mit
einem hervorragenden Ergebnis abgeschlossen werden. Dies ist ausschlielich auf die positive Ent-
wicklung der Medical Columbus (Schweiz) AG zurtickzufihren, die in starkem Mafe von einer fur die
Gesellschaft positiven Wechselkursentwicklung profitiert hat.

Die Umsatze aus internen Leistungsverrechnungen mit der Medical Columbus (Schweiz) AG sind um
knapp 12,8% von 901 TEUR (Vorjahr 2014) auf 1.033 TEUR (Geschéftsjahr 2015) gesteigert werden.
Weiterhin wirkt sich die Aktivierung der im Rahmen des Projekts MedCol 2.0 entwickelten Software po-

sitiv auf die Gewinnentwicklung aus.

Durch die positiven Ergebnisse der letzten Jahre konnte ein ausreichendes Finanzpolster angelegt wer-
den, welches nicht nur die Finanzierung der bereits im abgelaufenen Geschaftsjahr getatigten Anlage-
ninvestitionen erméglichte, sondern das gleichermalen die Grundlage fur die notwendigen Investitio-
nen in die Zukunft der Gesellschaft bildet.

Das Ergebnis pro Aktie vor auflerordentlichen Aufwendungen betrug fur das Geschaftsjahr 2015 +0,21

Euro (nach +0,20 Euro im Vorjahr).
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C. Nachtragsbericht

Die Medical Columbus AG hat am 22. Februar 2016 gemeinsam mit Frau Bahareh Razavi und Herrn
Dr. Dirk EImhorst die medlQon Medical Columbus GmbH gegriindet. Die bisherigen MC-Produktberei-
che, die Transparenz und Effizienz im Supply Chain Management von Krankenh&usern und ihren Lie-
feranten erhéhen, werden kunftig um den Geschéftsbereich Bl (Business Intelligence) erweitert, der in-
telligente Informationsprodukte fur Entscheider im Gesundheitswesen liefern wird.

Die bisherigen auf Kostenoptimierung ausgelegten Produkte erhalten hiermit eine perfekte Ergéanzung
auf Seiten der Erléssteuerung von Krankenhausern. Hierfir wird ein umfassender Datenpool aufge-
baut, aus dem sich Wettbewerbsanalysen, Entscheidungen zum Portfoliomanagement im Bereich der
medizinischen Leistungen sowie Analysen zum Zuweisermanagement fir das Krankenhausmanage-

ment generieren lassen.

Die Grundung der medlQon Medical Columbus AG mit Sitz in Hannover dient der Umsetzung dieses
Vorhabens. Es handelt sich um ein Joint Venture zwischen der Medical Columbus AG, die 51 % der
Anteile halt, sowie Frau Bahareh Razavi und Herrn Dr. Dirk Elmhorst, die jeweils 24,5% der Anteile hal-
ten. Frau Razavi und Herr Dr. Elmhorst verfigen tber langjaéhrige Berufserfahrung in der Unterneh-
mensfiihrung sowie im Gesundheitswesen und tber explizites Know how in der Informationsverarbei-
tung von Patienten-, Abrechnungs- und Marktdaten. Einzigartiges Wissen um Leistungssteuerung und
Zuweisermanagement wird kombiniert mit langjahriger Expertise im Aufbau und Betrieb von Daten-
pools, aus denen sich Informationen zur Erhéhung der Effizienz im Gesundheitswesen ableiten lassen.

Die Medical Columbus AG wird in den kommenden drei Jahren ca. 1 Mio. EUR in die Entwicklung der
MedlQon Medical Columbus GmbH investieren. Es ist geplant, ab dem dritten Geschaftsjahr positive
Betriebsergebnisse zu erzielen. Es ist zudem vorgesehen, die Aktivitdten beider Gesellschaften soweit
abzustimmen, dass perspektivisch Produkte und Management beider Gesellschaften unter dem Dach

der Medical Columbus AG gebundelt werden kénnen.
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D. Prognosebericht

Die Umsetzung der neuen Technologieplattform medcol 2.0 ist der wesentliche Meilenstein, den es zu
erreichen gilt, um die Medical Columbus AG wettbewerbsfahig zu halten und die Flexibilitat fur weitere

Produktentwicklungen zu schaffen.

Zum 31. Dezember 2015 konnte das Entwicklungsziel erreicht werden. In 2016 geht es nun darum, das
neue Katalog- und Transaktionssystem produktiv zu nehmen und die bestehenden Kunden auf das
neue System zu migrieren. Erst wenn diese Schritte abgeschlossen sind, kdnnen Weiterentwicklungen

sinnvoll geplant werden.

Die Aktivitaten der MedlQon Medical Columbus GmbH werden unabhangig von den Entwicklungen
rund um medcol 2.0 gestartet. Allerdings wird schon von Beginn an darauf geachtet, dass eine spatere
Integration der Bl-Lésung der MedIQon Medical Columbus GmbH in medcol 2.0 méglich sein wird. Die
Administration der Basistechnologien wird Giber die Medical Columbus AG erfolgen. Samtliche Produkt-
entwicklungen werden von der MedlQon Medical Columbus GmbH vorgenommen, um dann spater auf
den Servern der Medical Columbus AG gehostet zu werden.

Wir gehen davon aus, dass die MedlQon Medical Columbus GmbH bereits im ersten Geschaftsjahr

Umsatzerlése generieren wird.

Bei der Medical Columbus AG gehen wir fur 2016 von leicht sinkenden Umsatzerlésen aus, die im We-
sentlichen auf eine weitere Verschlechterung der Margensituation im Transaktionsgeschaft zurtickzu-
fuhren sein durfte. Signifikantes Neukundengeschéft ist nicht Bestandteil der Planung.

Das Ergebnis der Gesellschaft wird voraussichtlich das Ergebnis des Vorjahres leicht unterschreiten. In
den ersten beiden Monaten des Geschaftsjahres 2016 wurde ein Gewinn in H6he von 55 TEUR erzielt.
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E. Chancen- und Risikobericht

Wenngleich bewiesen werden konnte, dass die technologischen Annahmen fur medcol 2.0 richtig wa-
ren und sind, steht noch der Beweis aus, alle Module in Betrieb zu nehmen und alle Kunden auf die
neue Technologie migrieren zu kénnen. Wenngleich sich die Risiken eines Scheiterns deutlich niedri-
ger zu bewerten sind als vor einem Jahr, bestehen noch immer Risiken. Diese kénnen den erwarteten
Funktionsumfang, den fur die Umsetzung kalkulierten Zeitplan als auch das kalkulierte Budget betref-

fen.

Da in 2016 die Migration der Technologie ansteht, werden wir in 2016 vermutlich noch keine zuverlassi-
gen Aussagen daruber treffen kénnen, wie sich die neue Technologie auf die Effizienz im Bestands-

kundengeschéaft auswirken wird.

Bis zur Bereitstellung véllig neuer Produkte sind wir im aktuellen Produktportfolio mit den Restriktionen
der aktuellen Technologie gebunden. Dieser Umstand wird uns auch im kompletten Jahr 2016 beglei-
ten. Aufgrund der geringen Marktdynamik sind die Risiken, die sich aus der beschrénkten technologi-
schen Flexibilitdt ergeben allerdings beherrschbar, so dass wir mit keinen signifikanten Kundenverlu-

sten rechnen.

Die Beteiligung an der MedIQon Medical Columbus GmbH ist von der Uberzeugung getrieben, dass die
Zukunft der Medical Columbus Gruppe an die Bereitstellung hochwertiger Informationsprodukte fur
Entscheider gekoppelt ist. Das EDI-Geschéaft kann hierfur wertvolle Informationen besteuern, wird aber
voraussichtlich noch weiter an Ertragskraft verlieren. Die Steuerung von Krankenhdusern wird sich wei-
ter professionalisieren. Grundlage von Managemententscheidungen sind Informationen. Diese kénnen
und wollen wir liefern, und dies zunehmend im Kernbereich der Leistungserbringung, um Medical Co-
lumbus starker bei den strategisch arbeitenden Organisationseinheiten in Krankenh&usern, aber auch

bei der Industrie zu positionieren.

Naturlich birgt die Beteiligung an der MedlQon Medical Columbus GmbH Risiken, die in einer zeitlichen
Verzégerung der geschaftlichen Entwicklung begrindet sein kénnen, oder auch in einer geringer als
angenommenen Profitabilitat der angebotenen Informationsprodukte. Sollte der Kapitalbedarf der Me-
dIQon Medical Columbus GmbH signifikant tiber der Planung liegen, birgt dies auch Risiken fir die Me-
dical Columbus AG, deren Kapitalreserven zur Anschubfinanzierung der MedlQon Medical Columbus
GmbH dienen.

Marktanteilsverschiebungen in gréRerem Umfang im Bestandsgeschaft der Medical Columbus AG sind
derzeit nicht erkennbar, kénnen aber natirlich auch nicht ausgeschlossen werden.
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Trotz sorgfaltiger Planung und unter Beachtung der erforderlichen kaufmannischen Sorgfalt kénnen die
tats&chlichen von den geplanten Ergebnissen abweichen.

Kénigstein im Taunus, den 25. April 2016

Der Vorstand

Dirk Isenberg



Medical Columbus AG
Priifungsbericht zum 31. Dezember 2015 Anlage VI

Bestitigungsvermerk des Abschlusspriifers

An die Medical Columbus AG

Wir haben den Jahresabschluss - bestehend aus Bilanz, Gewinn- und Verlustrechnung sowie Anhang - unter
Einbeziehung der Buchfiihrung und den freiwillig ersteliten Lagebericht der Medical Columbus AG fiir das Ge-
schéaftsjahr vom 1. Januar bis 31. Dezember 2015 geprift. Die Buchfiihrung und die Aufstellung von Jahresab-
schluss und des freiwillig erstellten Lageberichts nach den deutschen handelsrechtlichen Vorschriften und den
erganzenden Bestimmungen der Satzung liegen in der Verantwortung der gesetzlichen Vertreter der Gesell-
schaft. Unsere Aufgabe ist es, auf der Grundlage der von uns durchgefiihrten Priifung eine Beurteilung tiber den
Jahresabschluss unter Einbeziehung der Buchfiihrung und tiber den Lagebericht abzugeben.

Wir haben unsere Jahresabschlusspriifung nach § 317 HGB unter Beachtung der vom Institut der Wirtschafts-
prifer (IDW) festgestellten deutschen Grundséatze ordnungsmaRiger Abschlussprifung vorgenommen. Danach
ist die Priifung so zu planen und durchzufiihren, dass Unrichtigkeiten und VerstoR3e, die sich auf die Darstellung
des durch den Jahresabschluss unter Beachtung der Grundséatze ordnungsmaRiger Buchfiihrung und durch den
Lagebericht vermittelten Bildes der Vermdgens-, Finanz- und Ertragslage wesentlich auswirken, mit hinreichen-
der Sicherheit erkannt werden. Bei der Festlegung der Priifungshandlungen werden die Kenntnisse tiber die Ge-
schaftstatigkeit und Uber das wirtschaftliche und rechtliche Umfeld der Gesellschaft sowie die Erwartungen tber
maogliche Fehler beriicksichtigt. Im Rahmen der Priifung werden die Wirksamkeit des rechnungslegungsbezoge-
nen internen Kontrollsystems sowie Nachweise fiir die Angaben in Buchfiihrung, Jahresabschluss und Lagebe-
richt tiberwiegend auf der Basis von Stichproben beurteilt. Die Priifung umfasst die Beurteilung der angewandten
Bilanzierungsgrundséatze und der wesentlichen Einschatzungen der gesetzlichen Vertreter sowie die Wirdigung
der Gesamtdarstellung des Jahresabschlusses und des Lageberichts. Wir sind der Auffassung, dass unsere Pri-
fung eine hinreichend sichere Grundlage fiir unsere Beurteilung bildet.

Unsere Priifung hat zu keinen Einwendungen gefiihrt.

Nach unserer Beurteilung aufgrund der bei der Priifung gewonnenen Erkenntnisse entspricht der Jahresab-
schluss den gesetzlichen Vorschriften und den ergédnzenden Bestimmungen der Satzung und vermittelt unter Be-
achtung der Grundsatze ordnungsmaRiger Buchfiihrung ein den tatsachlichen Verhaltnissen entsprechendes Bild
der Vermdgens-, Finanz- und Ertragslage der Gesellschaft. Der freiwillig erstellte Lagebericht steht in Einklang
mit dem Jahresabschluss, vermittelt insgesamt ein zutreffendes Bild von der Lage der Gesellschaft und stellt die
Chancen und Risiken der zukiinftigen Entwicklung zutreffend dar.

Aschaffenburg, den 25. April 2016

RWB Revisions- und Wirtschaftsberatungsgesellschaft mbH
Wirtschaftspriifungsgesellschaft N

Wirtschaftsprifer
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Allgemeine Auftragsbedingungen

Wirtschaftspriifer und Wirtschaftspriifungsgesellschaften

vom 1. Januar 2002

1. Geltungsbereich

(1) Die Auftragsbedingungen gelten fiir die Vertrage zwischen Wirtschafts-
prufern oder Wirtschaftspriifungsgesellschaften  (im  nachstehenden
zusammenfassend ,Wirtschaftspriifer genannt) und ihren Auftraggebern tiber
Prifungen, Beratungen und sonstige Auftrdge, soweit nicht etwas anderes
ausdricklich schriftlich vereinbart oder gesetzlich zwingend vorgeschrieben
ist.

(2) Werden im Einzelfall ausnahmsweise vertragliche Beziehungen auch
zwischen dem Wirtschaftsprifer und anderen Personen als dem
Auftraggeber begriindet, so gelten auch gegeniiber solchen Dritten die
Bestimmungen der nachstehenden Nr. 9.

2. Umfang und Ausfiihrung des Auftrages

(1) Gegenstand des Auftrages ist die vereinbarte Leistung, nicht ein
bestimmter wirtschaftlicher Erfolg. Der Auftrag wird nach den Grundséatzen
ordnungsméRiger Berufsausiibung ausgefithrt. Der Wirtschaftspriifer ist
bergcl&l.tigt, sich zur Durchfiihrung des Auftrages sachversténdiger Personen
zu bedienen.

(2) Die Bericksichtigung auslédndischen Rechts bedarf - auRer bei betriebs-
wirtschaftlichen Priifungen - der ausdriicklichen schriftlichen Vereinbarung.

(3) Der Auftrag erstreckt sich, soweit er nicht darauf gerichtet ist, nicht auf
die Priufung der Frage, ob die Vorschriften des Steuerrechts oder
Sondervorschriften, wie z. B. die Vorschriften des Preis-, Wettbewerbs-
beschrénkungs- und Bewirtschaftungsrechts beachtet sind; das gleiche gilt
fur die Feststellung, ob Subventionen, Zulagen oder sonstige
Verglinstigungen in Anspruch genommen werden kénnen. Die Ausfiihrung
eines Auftrages umfasst nur dann Prifungshandlungen, die gezielt auf die
Aufdeckung von Buchfélschungen und sonstigen UnregelméRigkeiten
gerichtet sind, wenn sich bei der Durchfiihrung von Priiffungen dazu ein
Anlass ergibt oder dies ausdrucklich schriftlich vereinbart ist.

(4) Andert sich die Rechtslage nach Abgabe der abschlieRenden
beruflichen AuBerung, so ist der Wirtschaftspriifer nicht verpflichtet, den
Auftraggeber auf Anderungen oder sich daraus ergebende Folgerungen
hinzuweisen.

3. Aufklarungspflicht des Auftraggebers

(1) Der Auftraggeber hat dafiir zu sorgen, dak dem Wirtschaftsprifer auch
ohne dessen besondere Aufforderung alle fiir die Ausfiihrung des Auftrages
notwendigen Unterlagen rechtzeitig vorgeiegt werden und ihm von allen
Vorgangen und Umstanden Kenntnis gegeben wird, die fur die Ausfilhrung
des Auftrages von Bedeutung sein konnen. Dies gilt auch fur die Unterlagen,
Vorgénge und Umstdnde, die erst wahrend der Tatigkeit des
Wirtschaftspriifers bekannt werden.

(2) Auf Verlangen des Wirtschaftspriifers hat der Auftraggeber die
Vollsténdigkeit der vorgelegten Unterlagen und der gegebenen Auskinfte
und Erklarungen in einer vom Wirtschaftspriifer formulierten schriftlichen
Erklarung zu bestatigen.

4. Sicherung der Unabhéngigkeit

Der Auftraggeber steht dafiir ein, dal alles unterlassen wird, was die Unab-
héngigkeit der Mitarbeiter des Wirtschaftspriifers gefahrden kénnte. Dies gilt
insbesondere fiir Angebote auf Anstellung und fiir Angebote, Auftrdge auf
eigene Rechnung zu Gbernehmen.

5. Berichterstattung und miindliche Auskiinfte

Hat der Wirtschaftspriifer die Ergebnisse seiner Tétigkeit schriftlich darzu-
stellen, so ist nur die schriftliche Darstellung maRRgebend. Bei Priifungsauf-
tragen wird der Bericht, soweit nichts anderes vereinbart ist, schriftlich
erstattet. Mindliche Erklarungen und Auskiinfte von Mitarbeitern des
Wirtschaftspriifers auRerhalb des erteilten Auftrages sind stets unverbindlich.

6. Schutz des geistigen Eigentums des Wirtschaftspriifers

Der Auftraggeber steht dafir ein, dal® die im Rahmen des Auftrages vom
Wirtschaftspriifer gefertigten Gutachten, Organisationsplane, Entwirfe,
Zeichnungen, Aufstellungen und Berechnungen, insbesondere Massen- und
Kostenberechnungen, nur fiir seine eigenen Zwecke verwendet werden.

7. Weitergabe einer beruflichen AuBerung des Wirtschaftspriifers

(1) Die Weitergabe beruflicher AuRerungen des Wirtschaftspriifers
(Berichte, Gutachten und dgl.) an einen Dritten bedarf der schriftlichen
Zustimmung des Wirtschaftspriifers, soweit sich nicht bereits aus dem
Auﬂgagsinhalt die Einwilligung zur Weitergabe an einen bestimmten Dritten
ergibt.

Gegentiber einem Dritten haftet der Wirtschaftsprifer (im Rahmen von Nr. 9)
nur, wenn die Voraussetzungen des Satzes 1 gegeben sind.

(2) Die Verwendung beruflicher AuBerungen des Wirtschaftspriifers zu
Werbezwecken ist unzuldssig; ein VerstoR berechtigt den Wirtschaftspriifer
zur fristlosen Kiindigung aller noch nicht durchgefiihrten Auftrédge des
Auftraggebers.

8. Mangelbeseitigung

(1) Bei etwaigen Mangeln hat der Auftraggeber Anspruch auf
Nacherfullung durch den Wirtschaftspriifer. Nur bei Fehlschlagen der
Nacherfillung kann er auch Herabsetzung der Vergitung oder
Ruckgangigmachung des Vertrages verlangen; ist der Auftrag von einem
Kaufmann im Rahmen seines Handelsgewerbes, einer juristischen Person
des offentlichen Rechts oder von einem 6ffentlich-rechtlichen
Sondervermégen erteilt worden, so kann der Auftraggeber die
Rickgédngigmachung des Vertrages nur verlangen, wenn die erbrachte
Leistung wegen Fehlschlagens der Nacherfiillung fiir ihn ohne Interesse ist.
Soweit dartiber hinaus Schadensersatzanspriiche bestehen, gilt Nr. 9.

(2) Der Anspruch auf Beseitigung von Méangeln muf® vom Auftraggeber
unverzuglich schriftlich geltend gemacht werden. Anspriiche nach Abs. 1, die
nicht auf einer vorsétzlichen Handlung beruhen, verjahren nach Ablauf eines
Jahres ab dem gesetzlichen Verjahrungsbeginn.

(3) Offenbare Unrichtigkeiten, wie z. B. Schreibfehler, Rechenfehler und
formelle Méngel, die in einer beruflichen AuRerung (Bericht, Gutachten und
dgl.) des Wirtschaftspriifers enthalten sind, kénnen jederzeit vom Wirt-
schaftspriifer auch Dritten gegeniiber berichtigt werden. Unrichtigkeiten, die
geeignet sind, in der beruflichen AuRerung des Wirtschaftspriifers enthaltene
Ergebnisse in Frage zu stellen, berechtigen diesen, die AuRerung auch
Dritten gegentiiber zuriickzunehmen. In den vorgenannten Féllen ist der
Auftraggeber vom Wirtschaftspriifer tunlichst vorher zu héren.

9. Haftung

(1)  Fir gesetzlich vorgeschriebene Priifungen gilt die Haftungs-
beschrénkung des § 323 Abs. 2 HGB.

(2)  Haftung bei Fahrlgssigkeit, Einzelner Schadensfall

Falls weder Abs. 1 eingreift noch eine Regelung im Einzelfall besteht, ist die
Haftung des Wirtschaftspriifers fiir Schadensersatzanspriiche jeder Art, mit
Ausnahme von Schaden aus der Verletzung von Leben, Kérper und
Gesundheit, bei einem fahrlassig verursachten einzelnen Schadensfall gem.
§ 54 a Abs. 1 Nr. 2 WPO auf 4 Mio. € beschrankt; dies gilt auch dann, wenn
eine Haftung gegeniiber einer anderen Person als dem Auftraggeber
begriindet sein sollte. Ein einzelner Schadensfall ist auch beziiglich eines
aus mehreren Pflichtverletzungen stammenden einheitlichen Schadens
gegeben. Der einzelne Schadensfall umfat samtliche Folgen einer
Pflichtverletzung ohne Riucksicht darauf, ob Sch&aden in einem oder in
mehreren aufeinanderfolgenden Jahren entstanden sind. Dabei gilt
mehrfaches auf gleicher oder gleichartiger Fehlerquelle beruhendes Tun
oder Unterlassen als einheitliche Pflichtverletzung, wenn die betreffenden
Angelegenheiten miteinander in rechtlichem oder wirtschaftlichem
Zusammenhang stehen. In diesem Fall kann der Wirtschaftsprifer nur bis
zur Hohe von 5 Mio. € in Anspruch genommen werden. Die Begrenzung auf
das Funffache der Mindestversicherungssumme gilt nicht bei gesetzlich
vorgeschriebenen Pflichtprifungen.

(3) Ausschlufristen

Ein Schadensersatzanspruch kann nur innerhalb einer Ausschluf3frist von
einem Jahr geltend gemacht werden, nachdem der Anspruchsberechtigte
von dem Schaden und von dem anspruchsbegriindenden Ereignis Kenntnis
erlangt hat, spatestens aber innerhalb von 5 Jahren nach dem anspruchs-
begriindenden Ereignis. Der Anspruch erlischt, wenn nicht innerhalb einer
Frist von sechs Monaten seit der schriftlichen Ablehnung der Ersatzleistung
Klagde erhoben wird und der Auftraggeber auf diese Folge hingewiesen
wurde.

Das Recht, die Einrede der Verjéhrung geltend zu machen, bleibt unberiihrt.
Die Satze 1 bis 3 gelten auch bei gesetzlich vorgeschriebenen Priifungen mit
gesetzlicher Haftungsbeschrankung.
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10. Ergédnzende Bestimmungen fiir Prifungsauftrage

(1) Eine nachtragliche Anderung oder Kurzung des durch den
Wirtschaftspriifer gepriiften und mit einem Bestéatigungsvermerk versehenen
Abschlusses oder Lageberichts bedarf, auch wenn eine Veréffentlichung
nicht stattfindet, der schriftlichen Einwilligung des Wirtschaftspriifers. Hat der
Wirtschaftsprifer einen Bestatigungsvermerk nicht erteilt, so ist ein Hinweis
auf die durch den Wirtschaftspriifer durchgefiihrte Priifung im Lagebericht
oder an anderer fiir die Offentlichkeit bestimmter Stelle nur mit schriftlicher
Einwilligung des Wirtschaftspriifers und mit dem von ihm genehmigten
Wortlaut zulassig.

(2)  Widerruft der Wirtschaftsprifer den Bestatigungsvermerk, so darf der
Bestétigungsvermerk nicht weiterverwendet werden. Hat der Auftraggeber
den Bestatigungsvermerk bereits verwendet, so hat er auf Verlangen des
Wirtschaftspriifers den Widerruf bekanntzugeben.

(3) Der Auftraggeber hat Anspruch auf funf Berichtsausfertigungen.
Weitere Ausfertigungen werden besonders in Rechnung gestelit.

11. Erganzende Bestimmungen fiir Hilfeleistung in Steuersachen

(1)  Der Wirtschaftspriifer ist berechtigt, sowohl bei der Beratung in
steuerlichen Einzelfragen als auch im Falle der Dauerberatung die vom
Auftraggeber genannten Tatsachen, insbesondere Zahlenangaben, als
richtig und vollstdndig zugrunde zu legen; dies gilt auch fir
Buchfiihrungsauftrdge. Er hat jedoch den Auftraggeber auf von ihm
festgestellte Unrichtigkeiten hinzuweisen.

(2)  Der Steuerberatungsauftrag umfaRt nicht die zur Wahrung von Fristen
erforderlichen Handlungen, es sei denn, dafl der Wirtschaftsprifer hierzu
ausdriicklich den Auftrag tUbernommen hat. In diesem Falle hat der
Auftraggeber dem Wirtschaftspriifer alle fur die Wahrung von Fristen
wesentlichen Unterlagen, insbesondere Steuerbescheide, so rechtzeitig
vorzulegen, dalk dem Wirtschaftspriifer eine angemessene Bearbeitungszeit
zur Verfligung steht.

(3) Mangels einer anderweitigen schriftlichen Vereinbarung umfait die
laufende Steuerberatung folgende, in die Vertragsdauer fallenden
Téatigkeiten:

a) Ausarbeitung der Jahressteuererklérungen fur die Einkommensteuer,
Korperschaftsteuer und Gewerbesteuer sowie der
Vermégensteuererkldrungen, und zwar auf Grund der vom Auftraggeber
vorzulegenden Jahresabschliisse und sonstiger, fur die Besteuerung
erforderlicher Aufstellungen und Nachweise

b) Nachpriifung von Steuerbescheiden zu den unter a) genannten Steuern
c) Verhandlungen mit den Finanzbehérden im Zusammenhang mit den
unter a) und b) genannten Erklarungen und Bescheiden

Mitwirkung bei Betriebspriifungen und Auswertung der Ergebnisse von
Betriebspriifungen hinsichtlich der unter a) genannten Steuern
Mitwirkung in Einspruchs- und Beschwerdeverfahren hinsichtlich der
unter a) genannten Steuern.

d

-

e

-

Der Wirtschaftspriifer beriicksichtigt bei den vorgenannten Aufgaben die
wesentliche veroffentlichte Rechtsprechung und Verwaltungsauffassung.

(4) Erhalt der Wirtschaftsprifer fur die laufende Steuerberatung ein
Pauschalhonorar, so sind mangels anderweitiger schriftlicher
Vereinbarungen die unter Abs. 3 d) und e) genannten Tatigkeiten gesondert
zu honorieren.

(6) Die Bearbeitung besonderer Einzelfragen der Einkommensteuer,
Korperschaftsteuer, Gewerbesteuer, Einheitsbewertung und
Vermogensteuer sowie aller Fragen der Umsatzsteuer, Lohnsteuer,
sonstigen Steuern und Abgaben erfolgt auf Grund eines besonderen
Auftrages. Dies gilt auch fir

a) die Bearbeitung einmalig anfallender Steuerangelegenheiten, z. B. auf
dem Gebiet der Erbschaftsteuer, Kapitalverkehrsteuer,
Grunderwerbsteuer,

die Mitwirkung und Vertretung in Verfahren vor den Gerichten der
Finanz- und der Verwaltungsgerichtsbarkeit sowie in Steuerstrafsachen
und

die beratende und gutachtliche Tatigkeit im Zusammenhang mit
Umwandlung, Verschmelzung, Kapitalerhéhung und -herabsetzung,
Sanierung, Eintritt und Ausscheiden eines Gesellschafters,
BetriebsverduRerung, Liquidation und dergleichen.

b

-

C

-~

(6) Soweit auch die Ausarbeitung der Umsatzsteuerjahreserklarung als
zusatzliche Tétigkeit tbernommen wird, gehért dazu nicht die Uberpriifung
etwaiger besonderer buchmaRiger Voraussetzungen sowie die Frage, ob
alle in Betracht kommenden umsatzsteuerrechtlichen Vergiinstigungen
wahrgenommen worden sind. Eine Gewahr fur die vollstandige Erfassung
der Unterlagen zur Geltendmachung des Vorsteuerabzuges wird nicht
ibernommen.

12. Schweigepflicht gegeniiber Dritten, Datenschutz

(1)  Der Wirtschaftspriifer ist nach MaRgabe der Gesetze verpflichtet, tiber
alle Tatsachen, die ihm im Zusammenhang mit seiner Tatigkeit fir den
Auftraggeber bekannt werden, Stillschweigen zu bewahren, gleichviel, ob es
sich dabei um den Auftraggeber selbst oder dessen Geschaftsverbindungen
hanbde(ljt. es sei denn, dal} der Auftraggeber ihn von dieser Schweigepflicht
entbindet.

(2) Der Wirtschaftspriifer darf Berichte, Gutachten und sonstige
schriftliche AuBerungen Uber die Ergebnisse seiner Tatigkeit Dritten nur mit
Einwilligung des Auftraggebers aushandigen.

(3) Der Wirtschaftspriifer ist befugt, ihm anvertraute personenbezogene
Daten im Rahmen der Zweckbestimmung des Auftraggebers zu verarbeiten
oder durch Dritte verarbeiten zu lassen.

13. Annahmeverzug und unterlassene Mitwirkung des Auftraggebers

Kommt der Auftraggeber mit der Annahme der vom Wirtschaftspriifer
angebotenen Leistung in Verzug oder unterlalt der Auftraggeber eine ihm
nach Nr. 3 oder sonst wie obliegende Mitwirkung, so ist der Wirtschaftsprifer
zur fristlosen Kundigung des Vertrages berechtigt. Unberiihrt bleibt der
Anspruch des Wirtschaftspriifers auf Ersatz der ihm durch den Verzug oder
die unterlassene  Mitwirkung des  Auftraggebers entstandenen
Mehraufwendungen sowie des verursachten Schadens, und zwar auch
dann, wenn der Wirtschaftspriifer von dem Kindigungsrecht keinen
Gebrauch macht.

14. Vergiitung

(1) Der Wirtschaftsprifer hat neben seiner Gebiihren- oder
Honorarforderung Anspruch auf Erstattung seiner Auslagen; die
Umsatzsteuer wird zuséatzlich berechnet. Er kann angemessene Vorschiisse
auf Vergiitung und Auslagenersatz verlangen und die Auslieferung seiner
Leistung von der vollen Befriedigung seiner Anspriiche abhéngig machen.
Mehrere Auftraggeber haften als Gesamtschuldner.

(2) Eine Aufrechnung gegen Forderungen des Wirtschaftspriifers auf
Vergiitung und Auslagenersatz ist nur mit unbestrittenen oder rechtskréftig
festgestellten Forderungen zuldssig.

15. Aufbewahrung und Herausgabe von Unterlagen

(1)  Der Wirtschaftsprifer bewahrt die im Zusammenhang mit der
Erledigung eines Auftrages ihm bergebenen und von ihm selbst
angefertigten Unterlagen sowie den Uber den Auftrag gefiihrten
Schriftwechsel zehn Jahre auf.

(2) Nach Befriedigung seiner Anspriiche aus dem Auftrag hat der
Wirtschaftsprifer auf Verlangen des Auftraggebers alle Unterlagen
herauszugeben, die er aus Anlal} seiner Tatigkeit fir den Auftrag von diesem
oder fir diesen erhalten hat. Dies gilt jedoch nicht fiir den Schriftwechsel
zwischen dem Wirtschaftspriifer und seinem Auftraggeber und fir die
Schriftstiicke, die dieser bereits in Urschrift oder Abschrift besitzt. Der
Wirtschaftspriifer kann von Unterlagen, die er an den Auftraggeber
zuriickgibt, Abschriften oder Fotokopien anfertigen und zurtickbehalten.

16. Anzuwendendes Recht

Fir den Auftrag, seine Durchfiihrung und die sich hieraus ergebenden
Anspriiche gilt nur deutsches Recht.



